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LA COLECCION DE MARCAS QUE REIMAGINAN LA
MANERA DE HABITAR.
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Arqultectura . Construccion - Diseno

residencial

OBRAS Y EXPERIENCIAS CONSTRUIDAS




THE RE COLLECTION

LA NECESIDAD

Una residencia Nno S€ Construye pot partes

Cuando cada disciplina trabaja aislada,
el propietario termina coordinando lo
que deberia recibir coordinado.

FRAGMENTACION

Menos claridad. Decisiones sin una lectura completa.
Responsabilidad diluida. Nadie protege el resultado
integral.

Riesgo acumulado. Tiempo, costo, calidad y disefo se
contradicen.

La oportunidcm’ es conectar cada decision desde el principio.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION PRESENTACION COMERCIAL

ORIGEN

No comenzamos desde cero. Evolucionamos.

The RE Collection formaliza 25 anios de experiencia residencial.

2 TRAYECTORIA METODO ECOSISTEMA
AROS BE EXPERIENCIA Arqwtectgra y La cqmplejldad se Espeqahdades con
construccion convierte en identidad y una
residencial. decisiones claras. direccion comun.

Experiencia aplicada y construida.
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THE RE COLLECTION

QUE ES

PRESENTACION COMERCIAL

Una marca madre para una experiencia Completa

THE RE COLLECTION

La coleccion de marcas que
REimaginan la manera de

habirtar.

UN ECOSISTEMA DE MARCAS

Especializadas en arquitectura,
construccion y diseno residencial.

UNA PROMESA

Una sola visidn. Mdltiples
especialidades. Cada decisién
conectada.
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THE RE COLLECTION PRESENTACION COMERCIAL

EL SIGNIFICADO

LLAB no es un apellido. Es una forma de trabajar.

Ol OBSERVAR Comprender el contexto antes de
proponer.

02 DIAGNOSTICAR Identificar riesgos, necesidades y
oportunidades.

03 DESARROLLAR Explorar alternativas y convertirlas

en soluciones.
LABORATORIO

04 PROBAR Validar detalles, materiales,
procesos y decisiones.

Un espacio de pensamiento aplicado donde

i : . . . 05 DOCUMENTAR Hacer replicable el conocimiento
experlenaa, tecmcay dlSGnO SC convierten adquirido.
o /
cn SO]UCIOT]@S espec1ﬁcas para Cada ) _
06 MEJORAR Perfeccionar cada solucion con

residencia. experiencia acumulada.
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THE RE COLLECTION

MANIFIESTO LAB

PRESENTACION COMERCIAL

El cliente no financia un experimento

El laboratorio ocurre antes y durante el proceso para proteger la residencia, la inversion y las decisiones.

LAB NO SIGNIFICA

Improvisar en obra.

Probar ocurrencias con recursos del
cliente.

Cambiar sin documentar consecuencias.
Convertir la complejidad en
incertidumbre.

LAB S SIGNIFICA

Investigar antes de afirmar.
Comparar antes de eleqir.
Probar antes de fabricar.
Documentar antes de ejecutar.
Aprender después de entregar.

La residencia no es el laboratorio. El LAB protege la residencia.
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THE RE COLLECTION

METODO LAB

Cada etapa produce evidencia, no solo ideas

El valor del LAB aparece en lo que permite comprender, comparar, validar y controlar.

O1- OBSERVAR

ENTRADA

Contexto, habitos, expectativas y
condicionantes reales.

04 - PROBAR

VALIDACION

Muestras, encuentros, materiales,
procesos, tiempos y costos.

02 - DIAGNOSTICAR

HALLAZGO

Riesgos, oportunidades, prioridades y
preguntas criticas.

05 - DOCUMENTAR

CONTROL

Planos, especificaciones, acuerdos,
responsables y trazabilidad.

PRESENTACION COMERCIAL

03 - DESARROLLAR

ALTERNATIVAS

Opciones espaciales, técnicasy
economicas coordinadas.

06 - MEJORAR

APRENDIZAJE

Ajustes, lecciones y conocimiento
aplicado al siguiente proyecto.

07



THE RE COLLECTION

VALOR LAB

LLAB convierte incertidumbre en decisiones

La diferencia no estd en usar la palabra laboratorio, sino en trabajar con criterios verificables.

SIN METODO LAB

Supuestos aislados

Decisiones reactivas

. /
Correcciones tardl as

Acuerdos verbales

Experiencia dispersa

Para el cliente

CON METODO LAB

— Criterios compartidos

— Alternativas comparables
— Validacion anticipada

— Decisiones documentadas
— Conocimiento acumulativo

- claridad - trazabilidad - control - coherencia

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

ARQUITECTURA VERBAL

Tres ideas construyen el sistema

RE impulsa la pregunta. LAB desarrolla la respuesta. Collection integra el resultado.

R

LA ACCION

L1]

Volver a mirar, cuestionar,
reinterpretar y reimaginar antes
de actuar.

LAB

EL METODO

Investigar, desarrollar, probar,
documentar y perfeccionar
soluciones aplicadas.

PRESENTACION COMERCIAL

COLLECTION

EL ECOSISTEMA

Conectar especialidades bajo
una sola vision y una experiencia
coordinada.

RE imagina . LAB convierte en solucion - Collection conecta
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THE RE COLLECTION

EL ECOSISTEMA

o« / .
Una relamon, no una transferenma

El cliente puede contratar una especialidad o una experiencia completamente integrada.

THE RE COLLECTION

Comprende - dirige - coordina

REProjectLAB DE_construccionLLAB

Arquitectura y proyecto ejecutivo Construccion y transformacion

Una sola puerta de entrada y una direccion visible durante todo el recorrido.

REWoodLAB

Carpinteria residencial de autor

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

REPROJECTLAB

e« o/ . .
LLa vision se convierte en un pI‘OyﬁCtO COHStTulblﬁ

Diseriar es anticipar decisiones y documentarlas con precision.

Proyecto arquitecténico. Concepto, distribucion, experiencia
espacial y diseno.

Proyecto ejecutivo. Planos, detalles, especificaciones y
documentacion.

Coordinacién técnica. Ingenierias y especialidades
integradas antes de obra.

Estrategia de inversién. Prioridades y etapas alineadas con el
alcance.

El LAB explora alternativas y coordina cada decision antes de llegar a
obra.

PRESENTACION COMERCIAL

n



THE RE COLLECTION

DE_CONSTRUCCIONLAB

0 o / 0
Direccion y control para construir o transformar

La tranquilidad proviene de una estructura capaz de anticipar y resolver.

Construccion residencial. Obra nueva con planeacion,
direccion y seguimiento.

Transformacion integral. Remodelacion, reconstruccion y
reinterpretacion.

Rescate y segunda opinidn. Atrasos, sobrecostos y pérdida
de control.

Administracién. Presupuesto, contratacion, reportes y
decisiones documentadas.

El LAB convierte retos de obra en soluciones tecnicas, documentadas 'y
controlables.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

REWOODLAB

l.a Carpinter{a Se integra desde la arquitectura

Piezas a medida que organizan, conectan y completan la experiencia interior.

Cocinas y areas sociales. Diseno, fabricacion e instalacion
integrados.

Closets y vestidores. Almacenamiento de alto nivel e
interiores especializados.

Panelados y puertas. Continuidad material y precision
arguitectonica.

Mobiliario fijo. Piezas especiales desarrolladas para el
espacio.

El LAB prueba encuentros, materiales, herrajes y acabados antes de

fabricar.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

LAB EN ACCION

El metodo se reconoce en la obra construida

Cada imagen

La arquitectura organiza relaciones y
recorridos.

Materia, proporcion y encuentros
coordinados.

PRESENTACION COMERCIAL

Una misma direccion recorre todo el espacio.
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THE RE COLLECTION PRESENTACION COMERCIAL

PORTAFOLIO - OBRA CONSTRUIDA

Arquitectura que conecta nterior y exterior

OBRA REAL - INTEGRACION ESPACIAL - MATERIALIDAD - EJECUCION
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THE RE COLLECTION PRESENTACION COMERCIAL

PORTAFOLIO - OBRA CONSTRUIDA

Carpinter{a quc forma parte de la arquitectura

No se afiade al final. Se disenia,
coordina, fabrica e instala como
parte del espacio.

REWOODLAB - MATERIA - PRECISION - CONTINUIDAD
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THE RE COLLECTION

PORTAFOLIO - OBRA CONSTRUIDA

El resultado es una experiencia para habitar

Las fotografias pertenecen al archivo de obras realizadas
por el equipo que hoy evoluciona a The RE Collection.

ARQUITECTURA - CONSTRUCCION - CARPINTERIA - UNA
MISMA DIRECCION

No mostramos una intencion futura. Mostramos capacidad

aplicada.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

LA OFERTA

Cinco maneras claras de comenzar

El servicio se define por el resultado que el proyecto necesita.

O1

02

03

04

05

SESION REVISION

PROYECTO RESIDENCIAL

CONSTRUCCION Y TRANSFORMACION

CARPINTERIA DE AUTOR

EXPERIENCIA INTEGRAL

Diagnostico y ruta de accion.

Arquitectura coordinada y lista para construir.

Ejecucion con direccion, control y seguimiento.

Diseno, fabricacion e instalacion a medida.

Proyecto, obra y especialidades bajo una vision.

No todos los proyectos necesitan todo el ecosistema. Todos necesitan el siguiente paso correcto.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION

METODOLOGIA

R . . /
RE convierte la experiencia en metodo

Volver a mirar con inteligencia antes de
actuar.

Antes de construir, elegimos entender. Antes de decidir,
elegimos conectar.

o & & & & &

pensar
interpretar
disefiar
construir

inte grar

habitar

PRESENTACION COMERCIAL

01

02

03

04

05

06
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THE RE COLLECTION

LA EXPERIENCIA

El cliente entra por una sola puerta

Una conversacion central define la ruta antes de dirigir el proyecto a una especialidad.

o1 02

CONTACTO REBrief

Una necesidad, idea Conocer y calificar.
o problema.

Una ruta comprensible. Un responsable visible.

03

DIAGNOSTICO

Comprender con
profundidad.

04

RUTA

Definir division y
alcance.

05

PROPUESTA

Coordinary
contratar.

PRESENTACION COMERCIAL
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THE RE COLLECTION PRESENTACION COMERCIAL

COMO COMENZAR

REBrief y Sesion REvision

Dos niveles de conversacion para comenzar con la profundidad adecuada.

REBrief SESION REVISION

15—20 Minutos 60—90 minutos

Conversacion inicial sin costo para Diagndstico profesional para comprender el
confirmar encaje, etapa y siguiente problema, identificar riesgos y recomendar
conversacion. una ruta de accion.

El objetivo no es cotizar antes. Es decidir mejor desde el principio.



THE RE COLLECTION

LO QUE RECIBE

PRESENTACION COMERCIAL

El resultado final importa. La forma de llegar a ¢l cambien.

UNA EXPERIENCIA COORDINADA

Mas claridad para decidir. Mas
coherencia para ejecutar. Una
responsabilidad visible durante
el recorrido.

Visién completa. Cada decision se evalua por su impacto en el
conjunto.

Responsabilidad visible. Una division lider y una direccion
reconocible.

Informacién comprensible. Alternativas y consecuencias
antes de decidir.

Especialistas conectados. Proyecto, obra y detalle comparten
prioridades.

Continuidad. El ecosistema acompana distintas etapas de la
residencia.

Claridad - criterio - coordinacion - conﬁanza
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THE

RE COLLECTION

El siguiente paso es una conversacion con claridad.

Comience con un REBrief.

Plaza Antigua Il - Zona Esmeralda
Atizapan de Zaragoza - Estado de México

Tel. 594123 9783
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